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L’hardware non vi
soddisfa piu?
Considerate allora

il oice over Internet
protocol per spostare
la vostra offerta verso

I servizi. Lo suggerisce
Active Network

Quasi 30mila utenze Volp,
in un anno, su un totale di
circa 85mila sono certo un va-
lidissimo motivo per farci una
pensata. Sono questi i dati re-
si noti da Paolo Fusi, ammini-
stratore delegato di Active
Network, operatore di con-
nettivita laziale che ha rilancia-
to un programma di affiliazio-
ne proprio per sfruttare il forte
interesse delle aziende verso
la tecnologia Volp. «Un pro-
gramma di guesto tipo esiste
da sei anni e ha totalizzato cir-
ca 1.200 rivenditori - afferma
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Fusi -. Mi aspettavo di rag-
giungere |'obiettivo di 120
partner Platinum entro fine
anno, ma visto che da marzo
a oggi abbiamo superato
quota 50, penso ci arriveremo
prima». Ora le tipologie di affi-
liazione sono due, Gold e Pla-
tinum, e ci si rivolge a installa-
tori di telefonia, a rivenditori di
It, ma anche a integratori e
Var. «Soprattutto chi ambisce
a diventare platinum - prose-
gue Fusi - deve essere com-
petente in networking e sicu-
rezza e deve accollarsi gli
oneri del pre e post vendita».
L'offerta di Active Network si
basa su alcune peculiarita al-
lettanti: «La prowigione pud
toccare il 22% - afferma Fusi -.
Vengono stabiliti degli scaglio-
ni di margine in base al fattu-
rato che pud generare il part-
ner e le condizioni non si toc-

cano per tutta la durata c
I'affiliazione». Incltre, Active
Network consente, attraverso
il proprio sito, la generazione
automatica delle procedure di
affiliazione, come pure la veri-
fica del fatturato generato dal
partner e le modalita di paga-
mento in Rid.

Le offerte Volp della societa si
basano su una rete in fibra ot-
tica di 6.200 km di proprieta
di Eutelia (che ha acqguisito le
business operation di Getro-
nics Solutions Italia - nadr). Al-
I'hardware ci pensa il fornitore
tedesco Avm, «piu affidabile
dei prodotti orientali e con cin-
que anni di garanzia» sottoli-
nea Fusi, il software di prote-
zione & Panda, mentre la
piattaforma Volp e proprieta-
ria. Importante segnalare che
sl puo utlizzare il servizio Volp
a pc spento e che nessuna

Seaviz

el contratto Telecom & a ca-
rico del partner. «Con i nostri
margini - prosegue Fusi - il
partner potrebbe anche per-
mettersi di assumere un com-
merciale dedicato. Un’interes-
sante alternativa per chinon &
soddisfaito dal calo della
marginalita dell’hardware».
Le attivita di lead generation
di Active Network, in effett],
non sono tante. E al partner
che si lascia piena liberta,
mentre |'operatore controlla
che non avvengano sovrap-
posizioni. «Tra l'altro - chiosa il
manager -, una proposizione
Volp genera un certo cross
selling verso dispositivi di net-
waorking, appliance, Ups e ac-
cessori legati alla telefonia Ip».
Aggiungiamo a guesto anche
un bel 93% di tasso di rinno-
vo dei contratti, [1]
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